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                                             Sehr geehrte/r Vertriebspartner/in,

herzlich willkommen zur Juli-Ausgabe des VPV Makler-Newsletters.

Es grüßt Sie aus Köln das
VPV Makler-Team

  

 

Im Maklervertrieb geht die Post ab

Im Maklermarkt geht die Post ab, wenn ein Lebensversicherer Makler finden kann, 
die dauerhaft wirtschaftlich überlebensfähig seien, so Dr. Bücken, 
Vorstandsvorsitzender der VPV Versicherungen, im Interview mit 
versicherungsjournal.de. Die VPV Makler-AG konnte trotz eines schwierigen 
Marktumfeldes von 2008 auf 2009 ein Wachstum von 72,7 Prozent verbuchen.
Der Erfolg der VPV Makler AG sei vor allem auf die gute Unterstützung der Makler 
durch Service und mit intelligenten Markenprodukten zurückzuführen.

>>> Hier geht es zum Interview

  
Case-Management - einzigartige Unterstützung im BU-Leistungsfall

Beim Case-Management handelt es sich um eine neue partnerschaftliche 
Unterstützung im BU-Leistungsfall, die in der Branche einzigartig ist. Sie definiert die 
zukunftsweisende Art der Leistungsprüfung/-regulierung und kostet den Kunden 
nichts.
Die Möglichkeiten reichen dabei von Arbeitsplatzvermittlung bis hin zur Zahlung von 
Hilfsmitteln.

>>> Informieren Sie sich zum Case-Management

  

 

Der "Eier legenden Wollmichsau" auf der Spur

Statistisch gesehen wird jeder vierte Arbeitnehmer vor Erreichen des Rentenalters 
berufsunfähig. Anderseits zeigt die Statistik aber auch, dass drei andere eben nicht 
vorzeitig aus dem Berufsleben ausscheiden. Wie kann man dieses Dilemma lösen?
Das interessanteste Konzept ist wohl die Kombination mehrerer Ansätze. Die VPV 
ist der "Eier legenden Wollmichsau" mit Ihrer VPV Power+BU und einem neuartigen 
Online-Risikoprüfungs-Tool auf der Spur.

>>> Lesen Sie den ganzen Artikel aus der AssCompact-Sonderedition PKV & 
Biometrie

  

 

VPV Dialog - kostenlose Software für Ihr Beratungsgespräch

Die digitale Verkaufshilfe VPV Dialog ist für den praktischen Einsatz im 
Beratungsgespräch konzipiert, wenn es um die persönliche Absicherung Ihrer 
Kunden geht.

Ihnen stehen im Verkaufsgespräch folgende drei Themen zur Verfügung:
- Altersvorsorge
- Hinterbliebenenabsicherung
- Absicherung der Arbeitskraft

VPV Dialog endet bei jedem Thema mit der Darstellung der Versorgungslücke. Sie 
erhöhen mit dem Einsatz des Programms Ihre Beratungsqualität.

>>> Software hier kostenlos downloaden
  



 

  
Newsletter abbestellen? Sie wollen den Makler-Newsletter nicht mehr empfangen? Dann senden Sie uns diese Mail zurück 

mit dem Betreff "Abmelden". 

Sie haben Fragen oder möchten uns Ihre Meinung zu unserem Newsletter sagen?
Senden Sie uns einfach eine E-Mail an: Makler.AG@vpv.de oder rufen uns an unter 02 21/93 66-10 
90. 
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